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	Gerben van de Put
Global Sales MANAGER 
+31649892062 | E‑Mail: gerbenvandeput@gmail.com
Koestraat 15, 8011 NH Zwolle 
Koestraat 15, 8011 NH Zwolle 
Additioneel  bereid tot 60%+ internationaal reizen
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	Internationaal business development manager met meer dan 20 jaar ervaring in B2B-sales, exportontwikkeling en distributiestrategieën binnen Retail Industrie. Gespecialiseerd in het openen van nieuwe markten, het bouwen van internationale distributienetwerken en het realiseren van duurzame omzetgroei in EMEA, APAC en de Americas.
Sterke achtergrond in Retail Security en Store Performance, waarbij mijn commerciële focus altijd lag op winkeloptimalisatie, doorstroom, verliespreventie en conversieverhoging. Deze ervaring sluit direct aan op de behoeften van merken die actief zijn in Retail, mobiliteit en lifestyle. Beschik over een breed internationaal netwerk van retailers, distributeurs en partners.
Strategisch sterk, pragmatisch in uitvoering en zeer vaardig in relatiebeheer op C-level.










	VAARDIGHEDEN
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	· Internationale marktontwikkeling (EMEA, APAC, Americas)
· Ontwikkeling van distributie- en partnerstrategieën

· Retail & store performance optimalisatie

· Strategisch en operationeel key account management

· Ervaring in technische Retail Sector (IoT, industriële techniek & beveiliging)
	· Onderhandelingen op C-level binnen matrixorganisaties 
· Forecasting, budgetverantwoordelijkheid & P&L-sturing 
· Beurzen & internationale netwerkevents 
· Cultuur sensitieve communicatie en meertalige samenwerking 
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	ERVARING
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	GLOBAL SALES MANAGER 	 01/2014 - 05/2025 
Cross Point RFEAS B.V. 


· Verantwoordelijk voor internationale groei in Europa, Midden-Oosten en Azië.
· Opbouw en aansturing van een wereldwijd distributeurs- en partnernetwerk in >85 landen.
· Intensieve samenwerking met Retail organisaties, ketens en technische groothandels.
· Retail security ingezet als middel voor winkeloptimalisatie, verliesreductie, verbeterde customer flow en hogere conversie.
· Intensief samengewerkt met distributeurs en technische groothandels; verantwoordelijk voor contractonderhandelingen, margeoptimalisatie en supply chain-afstemming.
· Realiseerde structurele omzetgroei van 20% per jaar door marktsegmentatie en lokale salesondersteuning.
· Regelmatige vertegenwoordiging op internationale beurzen en Retail events.
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	SALES MANAGER / COMMERCIAL LEAD 	 01/2008 - 01/2014 
Ecurion Coöperatie U.A. 


· Verantwoordelijk voor commerciële groei en business development in meerdere sectoren.
· Opzet van strategische samenwerkingen met distributeurs en partners.
· Marktintroducties van nieuwe proposities binnen Retail en industriële omgevingen.
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	FOUNDER 	 01/2009 - 01/2012 
Informm 


· Ontwikkelde en commercialiseerde een B2B SaaS-platform voor HR- en risicomanagement.
· Verkreeg innovatie-investeringen en realiseerde snelle marktintroductie.
· Verkocht het bedrijf wegens concurrerende leiderschapsrollen.
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	ACCOUNT MANAGER 	 01/2000 - 01/2008 
Amersfoortse Verzekeringen 
· Ondersteuning en ontwikkeling van een landelijk intermediair netwerk.
· Realiseerde omzetgroei via relatiemanagement en marktsegmentontwikkeling.









	EDUCATION
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	MBA | Strategisch Sales & Account Management
NCOI (gestart in 2024)
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	Bachelor | Verzuim Management (RVI)
Avans Hogeschool 
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	Gecertificeerd financieel planner (FFP)
Bachelor 
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	Diverse fiscale, juridische en verzekeringscursussen
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	Mercuur Academy
NIMA A & B, HEAO 
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		Nederlands :

	
	

	Engels : 
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	HOBBY’S
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	· Koken
· Wielrennen
· Voetbal
· Klassieke auto’s en het merk Alfa Romeo in bijzonder
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